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IBC SOLAR swietuje 40-lecie istnienia i udostepnia wyniki
badania trendéw na rynku PV

Z okazji jubileuszu firma przeprowadzita ankiete z udziatem 100 partneréw

Rok 2022 jest wyjatkowy dla IBC SOLAR, ktory obchodzi w tym roku 40-stg rocznice
rozpoczecia dziatalnosci. Proces rozkwitu marki w jednego z wiodacych na swiecie
dostawcoéw rozwigzan w zakresie fotowoltaiki i magazynowania energii uwypukla wiele
kamieni milowych w rozwoju energii odnawialnej w Niemczech i Europie. Jednak oprécz
wspominania dotychczasowych osiagnieé¢ firma skupia sie takze na przysziosci branzy
PV. Temu poswiecona byta ankieta badawcza, ktérg na poczatku tego roku IBC SOLAR
przeprowadzit wéréd cztonkéw swojej sieci partnerskiej w Niemczech.

Grupa respondentow liczyta ponad 100 profesjonalistow: specjalistow PV i instalatoréw. Wyniki
badania pokazuja, na co wtasciciele gospodarstw domowych oraz przedsiebiorcy zwracajg dzi$
najwiekszg uwage przy zakupie systeméw fotowoltaicznych irozwigzan do magazynowania
energii oraz co jest najwazniejsze dla instalatorow po stronie dostawcy. Rezultaty badania,
uwzgledniajgce takze polskg perspektywe, komentujg eksperci IBC SOLAR.

Rozktad inwestycji na rynku PV

Wedtug ankietowanych zdecydowana wiekszos$¢, bo 72%, zamoOwien na systemy PV pochodzi
z segmentu residential, czyli od wiascicieli gospodarstw domowych. Instalacje fotowoltaiczne
w sektorze komercyjnym stanowig obecnie niecate 28%, ale ich udziat rosnie jako, ze
przedsiebiorcy i firmy coraz czesciej dostrzegaja, ze inwestycje w systemy PV zwracajg sie
bardzo szybko przynoszgc spore oszczednosci. Zwlaszcza, gdy w gre wchodzg dotacje
instytucjonalne.

Komentarz eksperta: Warto obserwowac przekrojowe zmiany zachodzgce na rynku niemieckim,
bo w duzej mierze mozna z nich wyczytac, jak rozwijac sie bedzie fotowoltaika w krajach, ktére
sg dopiero na poczatku transformacji energetycznej. W Polsce, obecnie takze zdominowanej
przez mate przydomowe instalacje PV, rowniez spodziewamy sie stopniowego wyptaszczania
inwestycji w kierunku duzych komercyjnych projektdw, pozwalajgcych osiggngc niezalezno$c
energetyczng, tak by docelowo proporcje mikro i duzych instalacji plasowaty sie na poziomie
50/50 — przekonuje Maciej Drobczyk, Country Manager IBC SOLAR Polska.

Powody inwestycji w fotowoltaike

Zdaniem specjalistbw PV najwazniejszymi argumentami przemawiajgcymi za inwestowaniem
w energie stoneczng sg mozliwosé uniezaleznienia sie od rosngcych kosztoéw pradu (96%
wskazan), samowystarczalnos¢ energetyczna (78% wskazan) oraz dziatanie w zgodzie z ideg
zrownowazonego rozwoju i ochrony srodowiska (54%).
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Komentarz eksperta: To ciekawe przesuniecie priorytetow wzgledem tego, jakimi powodami
kierowali sie inwestorzy w poczgtkowym okresie rozwoju branzy PV. Wtedy gtownym
argumentem za instalacjg fotowoltaiczng byt stosunkowo tani koszt jej montazu i szybka
amortyzacja inwestycji. Teraz sg to réwniez wazne czynniki, ale coraz wiekszy nacisk ktadzie
sie na niezalezno$¢ energetyczng i unikanie ryzyka przerw w dostawach prgdu
spowodowanych niewydolng siecig — ttumaczy Mariusz Wilk, Country Manager IBC SOLAR
Polska.

Oczekiwania uzytkownikéw wzgledem systemu PV oraz dostawcy

Zapytani o czynniki, ktére decydujg o wyborze konkretnego rozwigzania, respondenci wskazali
przede wszystkim na mozliwo$¢ skompletowania catego systemu PV z jednego zrodia (78,1%
wskazan) oraz wysokg jakos¢ komponentéw (73.6%). Szybki proces przetwarzania zaméwienia
i dostawy okazat sie wazny dla ponad 35% ankietowanych. Na kolejnych miejscach uplasowaty
sie miejsce produkcji (preferowane wybory tworzone lokalnie w Europie), niska cena oraz
wysoka wydajnosc.

Z kolei argumenty, ktére instalatorzy biorg pod uwage przez wyborem dostawcy komponentéw
fotowoltaicznych to niezawodnos¢ i dostepnosé¢ dla klientéw (90,8% wskazan), nowoczesnha
i kompleksowa oferta systeméw PV (60,5%) oraz ustugi dodatkowe, takie jak dobry serwis
posprzedazowy i atrakcyjne warunki gwarancji.

Komentarz eksperta: Wyniki badania sg zbiezne z filozofig naszej firmy. Jako dostawca
rozwigzani réwniez stawiamy na wysokiej jakoSci i odpowiednie produkty z jednego Zrédfa.
Blisko$¢ naszych wyspecjalizowanych partneréw jest dla nas bardzo wazna. Jednocze$nie
stale rozwijamy naszg oferte, by byc¢ optymalnie przygotowani na rozw0j rynku
w nadchodzgcych latach — komentuje Patrik Danz, Chief Sales Officer (CSO) IBC SOLAR AG.

Trendy na rynku PV

W kontekscie tendenciji, ktore w ostatnich latach ksztattowaty branze PV w Europie, trzech na
czterech specjalistéw (76,1%) wymienito zmiany prawne pociggajgce za sobg zwigkszone
wymagania co do oferowanych rozwigzan na rynku PV. Jednoczesnie dwie trzecie ekspertéw
zbranzy PV zauwazyto rosngcg sSwiadomosé klientéw koncowych w zakresie korzysci
ptyngcych z wykorzystania odnawialnych zrodet energii, ze szczegdélnym naciskiem na
fotowoltaike. Nieco mniej niz 59% uwaza, ze zmiany kosztéw (np. koszty produkcji i instalacji)
sg jednym z najwazniejszych czynnikow wptywajacych na rynek.

Ciekawe odpowiedzi wytaniajg sie na pytanie o potencjalne dodatkowe obszary zastosowania
fotowoltaiki w przyszitosci. Oprécz dos¢ oczywistego wskazania elektromobilnosci (87,4%),
respondenci wymienili takze rozwdj idei tgczenia sektorow (z niem. Sektorkopplung)
zuzywajgcych energie z branzg wytwarzania zielonej energii. Mowa tu m.in. o fotowoltaice
zintegrowanej z budynkami (19,8%) czy o wspotpracy branzy PV i wodorowej na rzecz dalszej
dekarbonizaciji kolejnych gatezi przemystu.
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Komentarz eksperta: Wyniki naszego badania wyraznie pokazujg zmiany na rynku PV, jakie
nastgpity w ostatnich latach. W poczgtkowym okresie rozwoju fotowoltaika byta kosztowna,
przez co niewiele oséb mogfo sobie na nig pozwolié. W kolejnych latach potencjat PV zaczat
by¢ coraz bardziej dostrzegany, a technologia solarna stata sie gtownym nurtem w sektorze
energetycznym. Dzieki energii stonecznej kazdy ma wyjgtkowg mozliwo$¢ wywierania
bezposredniego wplywu na przemiany energetyczne. Jednoczes$nie branza fotowoltaiczna
rozwija sie niezwykle dynamicznie, co sprawia, Ze z ekscytacjg i optymizmem patrzymy
w przyszfo$¢ — podsumowuje Udo Méhrstedt, pionier branzy i dyrektor generalny IBC SOLAR.

O marce IBC SOLAR:

Firma zatozona w 1982 roku, w Bad Staffelstein, pod nazwg IBC (International Battery and
Solar Power Consulting), a nastepnie IBC Solartechnik, pofozyta kamien wegielny pod rozwd;
energetyki stonecznej w Niemczech. Jako jeden z pierwszych europejskich dostawcéw
systemow i baterii fotowoltaicznych, IBC SOLAR aktywnie uczestniczy w ksztaltowaniu wielu
zmian w branzy i stale rozszerza swojg oferte w oparciu o rozwoj rynku.

Juz w 1998 roku firma wprowadzita na rynek swdj pierwszy modut PV wtasnej marki (Megaline).
Wkrétce potem IBC SOLAR rozszerzyt zakres swojej dziatalnosci i na poczatku XXI wieku stat
sie silnym partnerem w dziedzinie dystrybucji energii stonecznej i projektéw. Od samego
poczatku priorytetem marki byta wysoka jako$¢ produktéw. Aby méc jg jak najlepiej
przetestowac i zapewnic¢, w 2007 r. firma IBC SOLAR zbudowata wiasny zewnetrzny osrodek
testowy. Od 2009 roku produkty sg réwniez oceniane i poddawane probom w unikalnym i
obecnie niezaleznym laboratorium badawczym.

Z czasem firma IBC SOLAR rozszerzyta swojg oferte marek witasnych o pierwszy system
magazynowania (2011), wtasny system montazowy IBC AeroFix (2013) i kolejne produkty,
umacniajgc swojg pozycje jako dostawca kompletnych systemoéw.
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